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L0S EVENTOS NO SE MIDEN POR LOS
ASISTENTES.
SE MIDEN POR EL IMPACTO DEL
NEGOCID.

Arantxa Vicedo —>

Event Manager



SI NO ENTIENDES ESTO,
ESTAS INFRAUTILIZANDC
EL VALOR DE TUS EVENTOS.




EL EVENTO NO FINALIZA CUANDO
CONCLUYE.
ES A PARTIR DE AHI CUANDO SE
MATERIALIZA SU IMPACTO EN EL
NEGOCIO DEL CLIENTE.

V

Arantxa Vicedo —>

Event Manager



PIPELINE = OPORTUNIDADES

GUENTAS 0 CONTACGTOS CON POTNEGIAL
DE CONVERSION DE NEGOCIO QUE SE
GENERAN GRACIAS AL EVENTO.




PIPELINE
100 INVITADOS EN MI EVENTO
J0 LEADS CUALIFICADOS

12 REUNIONES PROGRAMADAS
J A 3 OPORTUNIDADES CERRADAS

Arantxa Vicedo —>

Event Manager



REVENUE = INGRESOS

MATERIALIZACION DEL PIPELINE
EN NEGOCIO REAL

Arantxa Vicedo —>

Event Manager



EVENT LED GROWTH (ELG)

DISENAR EVENTOS QUE GENRAN
OPORTUNIDADES Y ACELERAN SU
CONVERSION EN INGRESOS.

Arantxa Vicedo —>

Event Manager



EL EVENTO NO ES LA VENTA PERO
ACTIVA EL PROCESO QUE LO HACE
POSIBLE.

Arantxa Vicedo —>

Event Manager






TR NO ORGANIZAMOS EVENTOS.
DISENAMOS ENTORNOS DONDE EL
NEGOCIO OCURRE.

Arantxa Vicedo —>

Event Manager



10.

Y ESTO ES LO QUE TE POSICIONA GOMO
UN EVENT MANAGER GON VISION DE
NEGOCIO.
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